
Halil ‹brahim Sayar taraf›ndan temelle-

ri 1933’te at›lan Sayar toplulu¤unun

befl flirketinden biri olan Sayar Matba-

a Mürekkepleri ve Endüstri Boyalar›

Ltd. fiti. 1997’de kurulmufl. Toplam

147 personelle ve 60 vas›tayla pazar-

lama, muhasebe ve ulaflt›rma alanla-

r›nda DYO ad›na da¤›t›m yapan firma-

n›n dört ayr› noktada flubesi buluyor. 

Müflterileri aras›nda inflaat gruplar›,

nalburlar, tüccarlar ve müteahhitler

bulunan Halil ‹brahim Sayar bir yandan

sorular›m›z› yan›tl›yor, bir yandan da

günlük iflleyiflle ilgileniyor. Boyan›n Tür-

kiye’de sektör olarak ön s›ralarda yer

ald›¤›na vurgu yapan Sayar, “Art›k bo-

ya her yere girdi. Elinize ne al›rsan›z

al›n boyas›z tek bir fley yok” diyor ve bi-

ze DYO’yla ortakl›¤›n› anlat›yor.

Firman›z ne zaman, nas›l kuruldu? 

Babam›n 40 metrekarelik bir nalbur

dükkan› vard›. Yan›nda çal›fl›r hem ifl

ö¤renir hem de her konuda ona yar-

d›m ederdim. Pazar günleri bile çal›fl›r-

d›m, çal›flmay› çok severim. Bir gün

dükkana bir Hollandal› elinde çantayla

girdi. Çantay› aç›p boya kataloglar› ve

kutular› ç›kard›. O renkler, o boya kutu-

lar› beni çok cezbetti. “Ne güzel fley-

mifl bunlar böyle” dedim. Siparifl ver-

dik ve böylece boya da satmaya baflla-

d›k. 1946’da askerden döndükten

sonra babama art›k boyac›l›k yapaca-

¤›m› söyledim. Babam›n nalbur dükka-

n›n› devral›p Sayar Boya’ya çevirdim.

Kuruldu¤unuzdan bu yana Konya’da

boya sektörü nas›l geliflim gösterdi? 

Konya’da boya sektörü h›zla ilerledi.

Çünkü sanayisi genifl bir il. 30 y›ld›r h›z-

l› bir kalk›nma halindeyiz. Burada za-

manla çok çeflitli boya markalar› ç›kt›

ve bana çok teklif geldi. Ben hepsine

olumsuz yan›t verip yaln›z DYO sataca-

¤›m› söyledim. DYO kaliteye ve müflte-

risine verdi¤i önemle, bayisine göster-

di¤i özenle sa¤lam temeller üzerinde

kald›. Bu Konya’n›n en favori boya mar-

kas› olmas›n›n en büyük nedenidir.

DYO’cuyum, baflka mal satmam!
Kuruldu¤u gün 30 metrekare olan Sayar Ltd. fiti. bugün 2000
metrekareye yay›lan befl katl› bir müessese. Kurucu Halil ‹brahim
Sayar baflka firmalardan teklifler geldi¤i halde Dyo’yu tercih etmifl.
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Sektörün bugünkü genel durumu ne-

dir? Büyüklü¤ü ne kadar?

Art›k her yere boya girdi. Eskiden ki-

reç badana sürerlerdi bugün art›k

oray› plastik boyayla boyuyorlar. Kap›-

s›n› boyamazlard›, bugün art›k oray› da

boyuyorlar. Bizim çocuklu¤umuzda

binalara hiç boya sürülmezdi. Pencere

ve kap› ahflab›n›n rengi neyse o vaziyet-

te kal›rd›. Ama bugün her ev, cam, ka-

p›, pencere boyan›yor. fiimdi yap›lan in-

flaatlar, fabrikalar, kullan›lan aletler,

buzdolaplar› ve art›k akl›n›za ne gelirse

hiç boyas›z, cilas›z b›rak›lm›yor. Sanayi

ürününü olsun, mesken ürünü olsun

yap›lan her ürün, boyan›yor günümüz-

de. Ekim makinesi, pulluk, saman maki-

nesi eskiden çürür giderdi. Ama flimdi

hepsi boyan›yor. Öyle ki boya bugün bir

su gibi, ekmek gibi ihtiyaç halinde. 

En çok hangi sektörler kullan›yor? 

‹nflaat sektörü birinci s›radad›r her za-

man. Daha sonra sanayi gelir. Otomo-

bil ve kamyon üreticileri. En sonda da

zirai makine üreticileri yer al›r. 

Size göre önümüzdeki dönemde bo-

ya sektöründe neler yaflanacak, mali

krizden ne kadar etkilenilecek?

Müteahhitler yapt›¤›n› satamayacak

hale gelirse, oras› durursa bizim boya

sat›fl› iflimiz de o nispette durur. Ama

bu ifller tümüyle duracak manas›na

gelmez. Zira boya su gibi ekmek gibi la-

z›m. K›fl› geçirdikten sonra kiflinin bir

ev odas›n› yenilemek için mutlaka boya

sürmesi gerek. Arabas› eskimiflse

mutlaka boyayacak. Ama eskiden 100

ton sat›yorsak, inflaat ifli durursa bu

80 tona iner fakat hiç sat›lamayacak

gibi bir durum olmaz. 

Müflteri iliflkilerinde nelere dikkat edi-

yorsunuz? 

Müflteriye olan sayg›m›z› ve sevgimizi

olabilecek en azami ölçüde sat›fl flekli-

mize yans›t›yoruz. Daha ucuz da olsa

baflka hiçbir markay› dükkana sokmu-

yoruz. Konya ve çevresinde ne kadar

müflterimiz varsa ziyaret ederiz.

DYO’nun yenilikleri aktar›r varsa flika-

yet ve isteklerini dinleriz. Sürekli irtibat

kurman›n ticaret hayat›nda çok büyük

faydalar› var. Bütün müflterilerle dost-

luk çerçevesinde yak›n iliflkilerimiz bulu-

nur. Onlar da zaman zaman bizi ziyaret

eder, hem çay kahve içer hem de ça-

l›flmalar›m›z› yerinde izlerler. 

Günlük yo¤unlu¤unuz nas›l? Bir gü-

nüz nas›l geçiyor? 

Bir günüm afla¤› yukar› iki saat gibi ge-

çer. 24 saati uzatabilir miyiz diye bak›-

yorum da Allah’›n kanunu maalesef

uzam›yor. Hayat›m iflle dolu. Firmam›z-

da ifller nas›l yürüyor, müflteriler

memnun mu daima tetikteyimdir. 

Konya’da boya sektöründe kazand›-

¤›n›z baflar›n›n anahtar› nedir? 

Ticari olarak da bakt›¤›m›zda iflte ön-

ce sevgi gelir. Madem ki biz ticarete

bafllad›k, önce nalburiye sonra boya

geldi. Ben bütün sevgimi, iflimi, gücü-

mü ve elimdeki paray› boyaya yat›rd›m.

‹flte sevgiden dolay› mesle¤i sevince

zaten kazan›yorsun. Hem müflteriyi

hem de paray›. Hangi mesle¤i seçer-

seniz seçin sever ve özenirseniz kaza-

nan siz olursunuz. Ben de sevdi¤im

boya ifline nas›l geliflebilir ve yükselebi-

lirim diye düflündüm ve hep bu hedef-

te yol ald›m. Baz› firma sahipleri biraz

fazla para kazan›nca gidiyor sahil

memleketlere oteller yapt›r›yor. Ben
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Halil ‹brahim Sayar meslekteki tec-

rübeleri ›fl›¤›nda genç ifladamlar›na

sesleniyor: “‹çimizde önce sevgi ol-

mal›. Bütün mesele meslek aflk›nda

yat›yor. Benim bütün gençlere tavsi-

yem bir ifle bafllamadan önce, bir

mesle¤e girmeden önce o ifli sevme-

yi kendilerine ö¤retmeleri. Paras›n›

de¤il, mesle¤i sevmeyi ö¤renmek ge-

rek önce. Mesle¤i sevdikten sonra

meslek zaten sizi zirveye kadar götü-

rür ve daima muvaffak olursunuz.

Sevgiyle yap›lan her iflin sonucu bam-

baflka olur”.   

Meslek sevgisi en temel de¤erdir
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bugüne kadar kendi iflimin d›fl›nda

baflka hiçbir ifle kesinlikle yat›r›m yap-

mad›m. ‹nflaat boyas›; sanayi boyas›,

mobilya boyas›, oto boyas› her birinin

de ayr› ayr› renkleri var. Bir otomobil

boyas› katalogunda 200 tane çeflit

var. Bu 200 rengi her zaman haz›r bu-

lundurmak gerekir. Bunun için depon

hep dinamik ve haz›r olmal›. Eksikli

olursan kaybedersin 

DYO’nun en çok hangi ürünleri tercih

ediliyor? 

Asl›nda DYO’nun hemen hemen tüm

ürünleri ayn› oranda sat›l›yor. Bugün-

lerde bina d›fl cepheleri tamamen bo-

yan›yor. D›fl cephe boyarl›na a¤›rl›k ve-

rildi¤i için bu türde çok yo¤un bir talep

var. Öyle ki günde 10-15 ton boya kul-

lananlar var. Sonra gazete mürekkep-

leri yine çok tercih edilenler aras›nda.

Hangi renk en çok sat›l›yor derseniz de

beyaz renk derim. Konyal›lar›n renk

tercihi hep beyazdan yana.

Müflterileriz DYO ürünlerinden

memnunlar m›?

Hepsi kesinlikle çok memnun. Zaten

biz de ad›m ad›m takip ederiz. Diyelim

ki ürün tesliminde bir aksama oldu, bu-

nu derhal fabrikaya iletiriz, teknik ekip

gelir. Sorun neyse an›nda çözülür ve

DYO kalite memnuniyeti hiçbir kesinti-

ye u¤ramaz.

Y›llard›r birlikte çal›flt›¤›n›z DYO sizin

için ne ifade ediyor? 

Teknolojide gerçekleflen her yenili¤i

boyas›na yans›tan, dürüst bir marka

bana göre DYO. Bir parça ucuza ürün

imal etmek için hiçbir zaman kalitesin-

den ödün verme yoluna gitmiyor. Bo-

yan›n hakk› neyse onu veriyor ve kalite-

sine halel getirmiyor.

DYO markas›n›n, sektördeki konu-

munu nas›l görüyorsunuz? 

Her geçen gün daha iyiye daha güzele

do¤ru bir gidiflat› var DYO’nun. Piya-

sada her zaman iyi ürün satt› ve sat-

maya da deva edecek. Bundan

müflteriler olsun, bayler olsun, hiç kim-

senin en ufak bir kuflkusu yok. 70 y›ld›r

sektörün içindeyim ve DYO’ya rakip

olabilecek bir firma tan›m›yorum.

DYO bayilerine vermek istedi¤iniz bir

mesaj›n›z var m›?

Bütün DYO çal›flanlar›na Dyorum der-

gisinin devaml› surette okunmalar›n›

öneririm.  Meslekleri için bol bol arafl-

t›rma yapmalar› yararlar›na olur. Çün-

kü insan ne kadar bilirse o kadar zen-

gin olur. ‹kinci olarak da çal›flkan olma-

y› öneririm. Zira çal›flmaktan hiç kim-

seye zara gelmez. Bilakis çal›flarak, in-

san hem ifl hem cemiyet hem de aile

hayat›nda çok daha muvaffak çok daha

yenilmez olur.

Uzun y›llard›r DYO ile iflbirli¤i içinde-

siniz. DYO ailesi ile yaflad›¤›n›z ilginç

an›lar›n›z var m›? 

‹zmir’e boya al›m› için gidip geldi¤im

s›ralarda Yaflar Baba (Durmufl Ya-

flar), mutlaka beni flimdi müze olan

Karfl›yaka’daki evine davet ederdi. O

evi nas›l ve kimlerden sat›n ald›¤›n› an-

lat›rken akflam yeme¤ine dek vakit

geçirirdik. Öyle misafirperver bir in-

sand› ki sofraya ben oturmadan otur-

maz ve yeme¤e ben bafllamadan

bafllamazd› rahmetli. Yemekten son-

ra kahvelerimizi içerken bana tatl›

tatl› yeni projelerini anlat›r, memleket

meseleleri hakk›nda fikirlerimi sorar-

d›. Herkesin yaflant›s›na sayg› duyan

pek muhterem bir zatt› kendisi. O ak-

flam sohbetlerimizi hiç unutamam.

“O sohbetleri unutamam”


