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DYO’cuyum, baska mal satmam!

Kuruldugu gun 30 metrekare olan Sayar Ltd. Sti.

bugtin 2000

metrekareye yayillan beg kath bir muiessese. Kurucu Halil ibrahim
Sayar bagka firmalardan teklifler geldigi halde Dyo’yu tercih etmis.

Halil Ibrahim Sayar

Halil Ibrahim Sayar tarafindan temelle-
ri 1933’te atilan Sayar toplulugunun
bes sirketinden biri olan Sayar Matba-
a Murekkepleri ve Endustri Boyalari
Ltd. Sti. 1997’de kurulmus. Toplam
147 personelle ve B0 vasitayla pazar-
lama, muhasebe ve ulastirma alanla-
rinda DYO adina dagritim yapan firma-
nin dért ayri noktada subesi buluyor.

MuUsterileri arasinda insaat gruplari,
nalburlar, tlccarlar ve muteahhitler
bulunan Halil ibrahim Sayar bir yandan
sorularimizi yanithyor, bir yandan da
gunluk isleyisle ilgileniyor. Boyanin Tur-
kiye’'de sektdr olarak 6n siralarda yer
aldigina vurgu yapan Sayar, “Artik bo-

ya her yere girdi. Elinize ne alirsaniz
alin boyasiz tek bir sey yok” diyor ve bi-
ze DYQO'’yla ortakli@in anlatiyor.

Firmaniz ne zaman, nasil kuruldu?

Babamin 40 metrekarelik bir nalbur
dukkan! vardi. Yaninda calisir hem is
ogrenir hem de her konuda ona yar-
dim ederdim. Pazar gunleri bile calisir-
dim, callsmay cok severim. Bir gun
dukkana bir Hollandall elinde cantayla
girdi. Cantayl acip boya kataloglari ve
kutulari cikardl. O renkler, o boya kutu-
larl beni cok cezbetti. “Ne guzel sey-
mis bunlar béyle” dedim. Siparis ver-
dik ve bdylece boya da satmaya basla-
dk. 1948’da askerden déndukten

sonra babama artik boyacilk yapaca-
gmi soyledim. Babamin nalbur dukka-
nini devralip Sayar Boya'ya cevirdim.

Kuruldugunuzdan bu yana Konya’'da
boya sektdru nasil gelisim gosterdi?
Konya’'da boya sektdrt hizla ilerledi.
CunkU sanayisi genis biril. 30 yildir hiz-
Il bir kalkinmma halindeyiz. Burada za-
manla cok cesitli boya markalari cikti
ve bana cok teklif geldi. Ben hepsine
olumsuz yanit verip yalniz DYO sataca-
gmi soyledim. DYO kaliteye ve muste-
risine verdigi dnemle, bayisine gdbster-
digi 6zenle saglam temeller Uzerinde
kaldi. Bu Konya’nin en favori boya mar-
kasi olmasinin en blyuk nedenidir.
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Sektorun bugdnkd genel durumu ne-
dir? BayuklGgd ne kadar?

Artik her yere boya girdi. Eskiden ki-
rec badana slrerlerdi bugin artik
oray plastik boyayla boyuyorlar. Kapi-
siNl boyamazlardi, bugdn artik oray da
boyuyorlar. Bizim cocuklugumuzda
binalara hic boya strdlmezdi. Pencere
ve kapl ahsabinin rengi neyse o vaziyet-
te kalirdi. Ama bugin her ev, cam, ka-
pI, pencere boyaniyor. Simdi yapilan in-
saatlar, fabrikalar, kullanilan aletler,
buzdolaplari ve artik akliniza ne gelirse
hic boyasiz, cilasiz birakiimiyor. Sanayi
Grdndnd olsun, mesken 4rdnd olsun
yapilan her Grdn, boyaniyor gindmudz-
de. Ekim makinesi, pulluk, saman maki-
nesi eskiden clrdr giderdi. Ama simdi
hepsi boyaniyor. Qyle ki boya bugun bir
su gibi, ekmek gibi intiyac halinde.

En cok hangi sektérler kullaniyor?
insaat sektodrd birinci siradadir her za-
man. Daha sonra sanayi gelir. Otomo-
bil ve kamyon Ureticileri. En sonda da
zirai makine Ureticileri yer alir.

Size gbdre 6ndmddzdeki dénemde bo-
ya sektdrinde neler yasanacak, mali
krizden ne kadar etkilenilecek?

Mdteahhitler yaptigini satamayacak
hale gelirse, orasi durursa bizim boya
satisl isimiz de o nispette durur. Ama
bu isler timuyle duracak manasina

gelmez. Zira boya su gibi ekmek gibi la-
zim. Kisi gecirdikten sonra kisinin bir
ev odasini yenilemek icin mutlaka boya
sUrmesi gerek. Arabasi eskimisse
mutlaka boyayacak. Ama eskiden 100
ton satiyorsak, insaat isi durursa bu
80 tona iner fakat hic satilamayacak
gibi bir durum olmaz.

Musteri iliskilerinde nelere dikkat edi-
yorsunuz?

Mlsteriye olan saygimizi ve sevgimizi
olabilecek en azami olcUde satis sekli-
mize yansitiyoruz. Daha ucuz da olsa
baska hicbir markay dikkana sokmu-
yoruz. Konya ve cevresinde ne kadar
mUsterimiz varsa ziyaret edenriz.
DYO’'nun yenilikleri aktarir varsa sika-
yvet ve isteklerini dinleriz. Strekli irtibat
kurmanin ticaret hayatinda cok buyuk
faydalari var. Batdn mudsterilerle dost-
luk cercevesinde yakin iliskilerimiz bulu-
nur. Onlar da zaman zaman bizi ziyaret
eder, hem cay kahve icer hem de ca-
lismalarimizi yerinde izlerler.

Gunltk yogunlugunuz nasil? Bir gU-
ndz nasil geciyor?

Bir gundm asag yukar iki saat gibi ge-
cer. 24 saati uzatabilir miyiz diye baki-
yorum da Allah’in kanunu maalesef
uzamiyor. Hayatim isle dolu. Firmamiz-
da misteriler
memnun Mmu daima tetikteyimdir.

isler nasil yudruyor,

Konya’da boya sektdridnde kazandi-
giniz basarinin anahtari nedir?

Ticari olarak da baktigimizda iste 6n-
ce sevgi gelir. Madem ki biz ticarete
basladik, &dnce nalburiye sonra boya
geldi. Ben bdtdn sevgimi, isimi, glcd-
muU ve elimdeki parayl boyaya yatirdim.
iste sevgiden dolayl meslegi sevince
zaten kazaniyorsun. Hem musteriyi
hem de parayl. Hangi mesledi secer-
seniz secin sever ve 6zenirseniz kaza-
nan siz olursunuz. Ben de sevdigim
boya isine nasil gelisebilir ve yUkselebi-
lirim diye dusdndim ve hep bu hedef-
te yol aldim. Baz firma sahipleri biraz
fazla para kazaninca gidiyor sahil
memleketlere oteller yaptiriyor. Ben

Meslek sevgisi en temel degerdir

Halil ibrahim Sayar meslekteki tec-
rdbeleri isiginda genc isadamlarina
sesleniyor: “lcimizde &nce sevgi ol-
mali. Batun mesele meslek askinda
yatiyor. Benim bUtln genclere tavsi-
bir
meslege girmeden 6nce o isi sevme-

yem ise baslamadan 6nce, bir

yi kendilerine 6gretmeleri. Parasini

degil, mesledi sevmeyi 6grenmek ge-
rek dnce. Meslegdi sevdikten sonra
meslek zaten sizi zirveye kadar gotd-
rdr ve daima muvaffak olursunuz.
Sevgiyle yapilan her isin sonucu bam-

baska olur”.
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bugtne kadar kendi isimin disinda
baska hicbir ise kesinlikle yatirim yap-
madm. insaat boyasi; sanayi boyasi,
mobilya boyasi, oto boyasi her birinin
de ayri ayri renkleri var. Bir otomobil
boyasi katalogunda 200 tane cesit
var. Bu 200 rengi her zaman hazir bu-
lundurmak gerekir. Bunun icin depon
hep dinamik ve hazir olmali. Eksikli

olursan kaybedersin

DYO’'nun en cok hangi Grdnleri tercih
ediliyor?

Aslinda DYO’nun hemen hemen tim
Grdnleri ayni oranda satiliyor. Bugun-
lerde bina dis cepheleri tamamen bo-
yaniyor. Dis cephe boyarlina agirlik ve-
rildigi icin bu tdrde cok yogun bir talep
var. Qyle ki ginde 10-15 ton boya kul-
lananlar var. Sonra gazete murekkep-
leri yine cok tercih edilenler arasinda.
Hangi renk en cok satiliyor derseniz de
beyaz renk derim. Konyallarin renk
tercihi hep beyazdan yana.
MUsterileriz DYO drdnlerinden
memnunlar mi?

Hepsi kesinlikle cok memnun. Zaten
biz de adim adim takip ederiz. Diyelim
ki Grun tesliminde bir aksama oldu, bu-
nu derhal fabrikaya iletiriz, teknik ekip
gelir. Sorun neyse aninda cozdldr ve
DYO kalite memnuniyeti hicbir kesinti-
ye ugramaz.
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Yillardir birlikte calistiginiz DYO sizin
icin ne ifade ediyor?

Teknolojide gerceklesen her yeniligi
boyasina yansitan, durtust bir marka
bana gére DYO. Bir parca ucuza Gridn
imal etmek icin hicbir zaman kalitesin-
den 6dun verme yoluna gitmiyor. Bo-
yanin hakki neyse onu veriyor ve kalite-
sine halel getirmiyor.

DYO markasinin, sektdrdeki konu-
munu nasil gérdyorsunuz?

Her gecen gun daha iyiye daha gtizele
dogru bir gidisati var DYO’nun. Piya-
sada her zaman iyi Urdn satti ve sat-
maya da deva edecek. Bundan
musteriler olsun, bayler olsun, hic kim-
senin en ufak bir kuskusu yok. 70 yildir
sektdrun icindeyim ve DYQO'ya rakip

olabilecek bir firma tanimiyorum.

DYO bayilerine vermek istediginiz bir
mesajiniz var mi?

Butin DYO calisanlarina Dyorum der-
gisinin devamli surette okunmalarini
oneririm. Meslekleri icin bol bol aras-
tirma yapmalari yararlarina olur. CUn-
kU insan ne kadar bilirse o kadar zen-
gin olur. Ikinci olarak da caliskan olma-
yI 6neririm. Zira calismaktan hic kim-
seye zara gelmez. Bilakis calisarak, in-
san hem is hem cemiyet hem de aile
hayatinda cok daha muvaffak cok daha

yenilmez olur.

Uzun yillardir DYO ile isbirligi icinde-
siniz. DYO ailesi ile yasadiginiz ilginc
anilariniz var mi?

izmir’e boya alimi icin gidip geldigim
siralarda Yasar Baba (Durmus Ya-
sar), mutlaka beni simdi mudze olan
Karsiyaka’daki evine davet ederdi. O
evi nasil ve kimlerden satin aldigini an-

latirken aksam yemegdine dek vakit

gecirirdik. Oyle misafirperver bir in-

sand ki sofraya ben oturmadan otur-
maz ve yemege ben baslamadan
baslamazdi rahmetli. Yemekten son-
ra kahvelerimizi icerken bana tatl
tatl yeni projelerini anlatir, memleket
meseleleri hakkinda fikirlerimi sorar-
di. Herkesin yasantisina saygl duyan
pek muhterem bir zatti kendisi. O ak-

sam sohbetlerimizi hic unutamam.



